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携手华侨银行，从新加坡开启东盟-大中华区业务新篇章
您将从本次工作坊收获：
掌握高效进入东盟市场的策略，管理跨境贸易与融资，充分利用华侨银行的网络资源，打造战略合作伙伴关系。
通过真实成功案例获得实用见解，并享受量身定制的一对一咨询，助力加速您的业务增长。

课程大纲 1. 介绍：为何选择华侨银行
• 关于华侨银行——我们的历史、生态系统、团队及全球网络
• 华侨银行如何助力企业连接东盟 — 大中华区的理想合作伙伴

2. 探索东盟 — 大中华区的资金流动
• 如何快速高效地进入东盟 — 大中华区市场
• 跨境贸易与融资的实用解决方案
• 我们的区域性解决方案概览

3. 成功案例与超越银行服务
• 来自类似企业的真实成功故事
• 获取超越银行服务，助您顺利落地东盟— 大中华区
• 与合作伙伴、机构及投资者的战略连接

4. 定制化咨询与一对一服务
• 与专注您行业的客户经理展开对话
• 与懂您语言的行业专家进行一对一交流，提供量身定制的建议与解决方案

在东盟与大中华区流动中的复杂性导航

华侨银行是您在东盟—大中华
区实现增长的通行证

量身定制的咨询与一对一指导

区域专长与网络
拥有100多年在东盟及大中华区的经验，多语种

团队，深厚的行业知识，助力应对复杂挑战

无缝数字与银行解决方案
一站式开户，多币种支持，统一数字平台，助力

轻松实现区域运营

超越银行价值
战略连接、合作伙伴匹配与市场准入支持，助力

实现传统银行业务之外的加速增长

为什么选择华侨银行
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为什么选择新加坡作为您的起点？

来源：全球金融中心指数 第37期，2025年3月 Z/yen、CDI、CFCI、Long Finance 及 FCF，新加坡外汇市场委员会（SFEMC）

4 th

Ranked 4th globally in the Global 

Financial Centres  Index 2025

3rd

The average daily trading volume of global 

foreign exchange centers in 2024 is 1.1 trillion 

US dollars.

Global Collaborative Fintech 

Innovation

Leading

2nd

The Asia -Pacific REIT property trust 
scale has a comprehensive tax 
framework.

Private Wealth Management 

Center

Leading

Global investment institutions, including sovereign wealth 

funds, hedge funds, private equity funds, and family 

offices, are concentrated in Singapore.

Leading

全球顶尖金融枢纽

• 在2025年全球金融中心指数中排名第四

• 全球第三大外汇交易中心，日均外汇交易
额达1.1万亿美元

具吸引力的税收与监管框架

• 亚太地区房地产投资信托规模排名第二，拥有
完善的税收体系

• 稳定的监管环境及区域总部税收优惠政策

财富管理与金融科技领导者

• 公认的领先私人财富管理中心

• 全球协作金融科技创新枢纽

• 汇聚主要全球投资机构，包括主权财富基金、
对冲基金及私募股权公司

强大的连接能力与人才优势

• 获得资本、人才及创新生态系统的支持

• 战略性地理位置，连接亚洲及全球各地
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新加坡

马来西亚

缅甸

泰国

越南

印度尼西亚 207 家分行

32 家分行

38 家分行

大中华地区

> 60 家分行

仰光分行

胡志明 分行

曼谷 分行

银行业

财富管理

保险业 & 租赁

Best SME Bank in 
Singapore

The Asian Banker, 2024

Bank of the Year, 
Asia Pacific
The Banker, 2024

东盟-大中华地区战略

1st 1st 2nd

第一家

在中国设立分行

的东南亚银行

新加坡

历史最悠久

的本土银行

东南亚

第二大

金融服务集团

94 年
在新加坡

94 年
在马来西亚

85 年
在印度尼西亚

101 年
在中国

集团一体

6366 亿新元

2025 12月集团资产规模

74.2 亿新元

2025全年净利润

850.8 亿新元

2025年集团最新市值
*截至2025年12月

Aa1

穆迪评级

AA-

惠誉国际评级

AA-

标准全球评级

马来西亚

越南

印度尼西亚
199 家分行

38 家分行

胡志明 分行

新加坡
32 家分行

大中华地区

> 60 家分行
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汇聚本地专业智慧

洞察全球发展趋势

产业专家
我们的客户经理拥有大宗贸易、海运
物流、制造业、科技产业、消费等高

增长行业专业知识

多文化团队
我们不仅洞悉中国企业的需求也了解

本地文化，助您驾驭当地市场复杂性，
顺利扩展东盟

为您量身定制的金融解决方案，
切合您的专属需求

多语言团队
跨区域分支机构的多语言团队，为
您的业务提供包括普通话、英语、

印尼语等多种语言支持。

智领未来，华侨银行数字银
行助力您的业务发展

60+
currencies

⮚享受全区域无缝银行服务

⮚获得个人专家指导

通过我们统一的数字化业务
平台，轻松管理多市场运营

电子服务

通过多币种账户与在线外
汇交易，轻松实现全球运
营

多币种交易无缝银行服务

数字银行

商户二维码收款服务

Available on:
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超越银行

发挥我们的战略优势

关键连接：
畅通合作伙伴、机构及供应链资源

市场准入信心：
高效应对法规，快速建立运营体系

加速增长：
开拓新客户，推动战略合作
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成功案例

来自各行各业的企业在我们的行业专注指导和国际专业知识支持下，成功将新加坡作为国际业务平台

以下是我们如何助力企业发展以及我们能为您提供的服务：
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电竞：
推动东盟扩展

行业：
手机游戏开发商

业务需求：
在新加坡设立区域总部，以高效管理区域内的收
入收取和供应商付款

我们的支持：
• 通过API将Apple、Google和One Store的收

入数据集成到ERP系统，实现无缝运营
• 提供多币种账户，配备外汇解决方案和全数

字化银行功能
• 根据移动游戏行业的应收账款特点，量身定

制营运资金解决方案

初创企业扩展：
驾驭区域增长

行业：
科技初创企业

业务需求：
在新加坡设立销售中心，确保创始人及团队在面
临监管挑战的情况下能够本地居留

我们的支持：
• 指导创始人及团队了解外国人通行证相关法规，

确保顺利搬迁
• 协助快速开设新加坡账户，便于接收投资资金
• 促成初创企业与印度尼西亚、越南及马来西亚

的合作伙伴对接，推动区域扩展

货运代理：
提升全球可视化能力

行业：
货运代理

业务需求：提升多地运营的可视性与效率，支持
快速扩张

我们的支持：
• 实施互联网银行单点登录及区域资金池，简

化支付流程
• 实现API接口对接，支持与客户系统的直接集

成
• 无缝衔接的印尼和中国银行服务，支持业务

扩展
• 通过华侨银行区域网络，促成公司与合作伙

伴的对接，加速业务增长

医疗技术：
进军东盟市场

行业：
医疗科技

业务需求：
通过收购和合作伙伴关系拓展马来西亚和印度尼
西亚市场

我们的支持：
• 提供马来西亚收购的并购咨询及东盟区域规

划
• 通过华侨银行易通达活动，促成公司与印度

尼西亚合作伙伴的对接
• 促成合资企业，在印度尼西亚设立制造部门



Thank you

准备好扩展您的业务吗？

与华侨银行合作，从新加坡赋能，拓展东盟 - 大中华地区业务

立即报名参加我们的新加坡经济发展局
（EDB）工作坊，开启您的赋能之旅

Disclaimers 

The document provided by Oversea-Chinese Banking Corporation Limited, Singapore (“OCBC Singapore”) is for general information only and is not intended for anyone other than 
the recipient. It does not take into account the specific investment objectives, financial situation or particular needs of any particular person, and does not constitute an offer or 
solicitation by OCBC Singapore to buy or sell or subscribe for any security or financial instrument or to enter into a transaction or to participate in any particular trading or investment 
strategy nor an advice or a recommendation with respect to such financial products. This document may not be published, circulated, reproduced or distributed in whole or in part to 
any other person without OCBC Singapore’s prior written consent. This document is not intended for distribution to, publication or use by any person in any jurisdiction, where such 
distribution, publication or use would be contrary to applicable law or would subject OCBC Singapore and its related corporations, connected persons, associated persons and/or 
affiliates to any registration, licensing or other requirements within such jurisdiction. 
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